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OBJETIVO:

- Uso del método de casos para el estudio de Evaluación de Inversiones

- Cálculo del VAN y de la TIR de un proyecto de inversión.

- Toma de decisiones a partir de la metodología aplicada.

ENUNCIADO:

SERVICIO TÉCNICO “REPARA UNVERSAL S.R.L.”

El servicio técnico engloba las actividades de reparación y mantenimiento de todo tipo de maquina ya sea mecánica, eléctrica, electrónica o digital. Si bien son diferentes entre sí, por ejemplo, un aire acondicionado de una PC, al contar con personal calificado este tipo de negocio puede resultar viable.
A su vez, requiere de conocimientos sólidos en base a experiencia como así también mediante diversos programas y cursos que contemplen una actualización y capacitación permanente a efectos de poder estar al tanto de los cambios en tecnologías y productos. Últimamente, los grandes eventos deportivos televisados, como así también la fácil utilización y practicidad de los productos ofrecidos por el mercado, han incentivado el crecimiento de la demanda, asimismo los repuestos de características “universales” han logrado insertarse en un mercado paralelo.
El dueño del negocio del servicio técnico conforma una S.R.L., cuyo local se encuentra ubicado en una Avenida céntrica, en donde el tamaño del mercado se encuentra en relación directa con la venta de los productos.
Inicialmente va a tener que erogar $5.000 en concepto de depósito en garantía por el alquiler del local, por refacciones y decoración $5.000, compra de computadora e impresora con controlador fiscal a $4.500, como el capital de trabajo en stock adicional (repuestos) por $5.000. La amortización es del 20%.-
Planea realizar una campaña publicitaria inicial por $3.500.
Trámites de habilitación y demás gastos iniciales por $2.000.
El contrato de alquiler no prevé reconocimiento alguno por refacciones realizados en el inmueble, el depósito será recuperado al finalizar el 3er año.

Por los primeros 2 años va a contar con un empleado, contratando a otro al 3er año. El precio promedio de las reparaciones individuales está estimado en $150, la cantidad de máquinas reparadas crece de 800 en el 1er año a 1.200 en el 3er año (un crecimiento de 200 unidades por año).
El costo de la mercadería es el 30% de las ventas por reparaciones, el alquiler de las reparaciones es de $30.000 anuales.
Las demás erogaciones a afrontar son las siguientes:
· Empleado + retiro del dueño (incluido cargas sociales): $14.560 para el primer año, previendo una suba de sueldo $18.200 para el 2do año y $32.760 para el 3er año (teniendo en cuenta el ingreso del último empleado).
· Electricidad y otros servicios: $2.280, $2.520 y $3.500 desde el 1er año al 3ero.
· Publicidad: $12.000, $15.000 y $ 18.000 en cada año respectivamente.
· Gastos varios: $2.000, $2.500 y $3.500 en cada año respectivamente.
La tasa del impuesto a las ganancias es del 35%, la del impuesto a los ingresos brutos del 3%.

El costo del capital es del 12%.

Analice la conveniencia de esta Inversión, teniendo en cuenta que el dueño tiene la posibilidad de obtener financiamiento por el 80% de la Inversión inicial a una tasa del 20% anual a tres años, pagando la deuda al finalizar el 3er año.
