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Cátedra: FINANZAS ESPECIALES
FINANZAS PARA PEQUEÑAS Y MEDIANAS EMPRESAS

PRACTICO  Nº 29
OBJETIVO:

Uso del método de casos para el estudio de Evaluación de Inversiones.
ENUNCIADO:

VENTA DE ARTESANIAS “VELITAS”.
Lo artesanal está de moda. En estos últimos años, distintos departamentos urbanos exhiben muebles únicos elaborados a mano con materiales nobles, es notable la afluencia de turistas nacionales e internacionales cargando mates, tejidos, productos de alpaca y demás elaboraciones artesanales, obtenidos ya sea de comercios céntricos o de la organización de las “Ferias de artesanos”.

Con una mínima inversión se puede iniciar un negocio de esta naturaleza, respetando las claves de: originalidad, calidad y habilidad vendedora.

En Argentina, la crisis de principio de década significó el corte en el ingreso de productos importados y una reconciliación con lo autóctono.

En nuestro país existen más de 200.000 artesanos: 50% representan al NOA, 30% el NEA y el 30% al resto del país. Si bien es intención “a futuro” de poder formar parte de una Cooperativa de artesanos, actualmente se inicia el proyecto de inversión dentro de la figura unipersonal.

El proyecto es instalar un puesto artesanal en la ciudad de Salta, formando parte de una comunidad de feriantes consolidados. Trabajando los fines de semana, la dedicación será en la venta de velas artesanales de distintos tipos, a su vez, los días de semana dictará cursos de técnicas en su taller hogareño.

Para instalar el Taller, va a necesitar una inversión inicial de $525 en calidad de acondicionamiento en la casa y en equipamiento (cocina, mobiliario, herramientas de trabajo, balanza y demás) un total de $2.895, capital de trabajo $675, y otros tipos de gastos y trámites $525. 
La amortización del equipamiento será del 10% anual. 
En un horizonte de 3 años, el estudio de mercado estima una venta anual de 23.400 el primer año, con un crecimiento del 33,33 % para el segundo año con respecto al primero, y un crecimiento del 25% para el tercer año con respecto al segundo. A su vez, los ingresos por los cursos impartidos serán de 8.100 el primer año, para el segundo año crecerá un 66.67% con respecto al primero, y el tercer año crece un 76% en base al segundo año.

Los egresos por insumos y materiales van a ser de $ 7.020 por el primer año, con la misma tasa de crecimiento mencionada en los ingresos estimados para los próximos 2 años. El alquiler anual son de $2.400, debido a las característica del feriante, no exige el contrato depósito alguno. Proporcionalmente al uso de los servicios de electricidad, teléfono y gas, por el primer año se estima egresos por $3.060, $3.150 para el 2do año y $ 3.450 para el 3er año. Asimismo los gastos por traslado de las velas producidas se estiman en $1.560 para los 3 años. En concepto de Gastos varios de $ 750 para el primer año, $ 1.050 para el 2do y de $ 1.500. Debido a que forma parte de un plantel de feriantes consolidados y con diversidad de productos, es necesario invertir en una campaña publicitaria que, para el primer año, estima de $1.575, al segundo año $2.235 y al tercer año $ 3.138.El artesano pagará en concepto de monotributo anual $702, sin cambio de categoría en los años restantes.

La tasa del impuesto a los ingresos brutos es del 3%.

La feria ya se encuentra habilitada por la Municipalidad de la Ciudad de Salta.

Se analiza la conveniencia de obtener financiamiento, o no, para la inversión inicial necesaria, por los montos involucrados, ya que las ventas y los cursos se harán al contado y se estima que las ventas mensuales promedio irán cubriendo los egresos estimados. Asimismo determine si es recomendable realizar el proyecto. El costo del capital es del 12%. El Gobierno de la provincia de Salta, mediante la Secretaría Pymes ofrece financiamiento mediante sistema Francés, para los primeros 12 meses a una tasa fija del 15%, financiando el 80% del proyecto. 
