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PRACTICO Nº 38 

OBJETIVO:

- Uso del método de casos para el estudio de Evaluación de Inversiones

- Cálculo del VAN y de la TIR de un proyecto de inversión.

- Toma de decisiones a partir de la metodología aplicada.

ENUNCIADO:

PROMOTOR DE EXPORTACIONES “EL AGENTE”

Se consideran Pymex a las empresas que exportaron entre u$s 10.000 y u$s 3.000.000 en promedio en los últimos 3 años. Este segmento estaba conformado en 2.006 por 11.046 firmas y representó en ese año 73% del universo de empresas exportadoras, concentrando el 8% de las ventas  externas totales
.
Sin embargo, la tasa de crecimiento de las exportaciones viene bajando desde 2.004. Muchas de las Pymes habrán colmado rápidamente su capacidad de producción, otras habrán pasado de escala a grandes exportadores. Pero sin dudas no serán pocas las que hicieron un esfuerzo inicial de exportación y desistieron frente a los enormes obstáculos que presenta la actividad.

La Encuesta Nacional de las PYmex llevada a cabo por el programa PYmex, determinó que las dos ayudas más requeridas son la asistencia para el vínculo con potenciales compradores y para la promoción de productos. Existe por lo tanto una oportunidad para los agentes de exportación. El agente en cuestión, arrancaría el primer año con una cuenta, agregándose dos más en el 2do año y dos más en el 3ero. Cada cliente promedia una exportación de $150.000 para el 1er año, $225.000 el segundo y $375.000 el 3ro, cobrando el agente el 5% de comisión sobre el valor de estas exportaciones. A su vez realiza actividades de consultoría, percibiendo $ 28.800 el 1er año, $ 21.600 el 2do y $ 14.400 el 3er año.

Inicialmente deberá depositar $ 1.200 por el alquiler de las oficinas, adquirir una computadora, impresora, fax y accesorios por $8.250, amortizándose al 20% anual. Muebles de oficina por $ 3.000 amortizándolos al 10% anual. Para promocionar la actividad, inicialmente, calcula erogar un total por $2.475 en tarjetería, sitio web y publicidad. Por trámites y otros gastos $ 1.500.

Planea también realizar los siguientes gastos:
· Alquiler de oficina: $ 7.200 anuales, al finalizar el contrato comercial, percibirá el 80% del depósito dado en garantía, ya que la cláusula del contrato no prevé reconocimiento alguno por mantenimiento y reparaciones, atento a que las oficinas son de primer uso (Edificio a estrenar).

· Servicios de oficina: $2.160.
· Comunicaciones por todo concepto incluido internet: $7.200 en el primer año, aumentando en $900 en cada año con respecto al año anterior.
· Viajes y gastos de representación: $7.500 en el primer año, aumentando $7.500 cada año con respecto al año anterior.

· Gastos administrativos: $ 4.500 el primer año, aumentando $1.500 cada año.

· El agente es monotributista, pagando $ 1.664 los dos primeros años, previendo una recategorización al inicio del 3er año, por lo que pagará $2.420.

 
El impuesto a los Ingresos Brutos es del 3% y el Costo del capital del 15%.
Ante la necesidad de contar con efectivo para su supervivencia, va a necesitar financiar la compra de los activos fijos; para ello cuenta con la posibilidad de acceder a un crédito a 3 años, con un interés directo del 18% anual, pagando a finalizar cada año 1/3 de la deuda. Sistema de amortización directo.
Analice la conveniencia de la Inversión.

� Fuente: Secretaría de Industria, Comercio y Pyme





